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Ce que nous sommes

Nos Valeurs

Notre business model

Nos références

Notre équipe

Formations & séminaires

1.

2.

3.

4.

5.

6.

S o m m a i r e

01



A court terme: 
Fédérer les start-ups et les PME
aussi bien que les grandes
entreprises en leur offrant un service
spécialisé dans leurs secteurs
respectifs, optimiser leurs coûts
d’exploitation en mettant à
disposition une ingénierie taillée sur
mesure.

Objectifs
A long terme:
Constituer un réseau afin d’encadrer
les secteurs informels, obtenir des
décideurs un arsenal juridique
moderne favorisant l’expansion des
start-ups et PME, les accompagner à
devenir des grandes entreprises.

Au-delà de la vision technique liée à nos prestations, nous voulons être
une référence en conseils, assistances et audit, et une source intarissable
d’expertise en gestion et finance adaptée aux réalités et pratiques
conformément à l’évolution du contexte économique local et mondial.

Vision

Créé le 27 décembre 2017 identifiée sous le numéro Id. Nat : 01-H5300-
N70874Y et enregistrée sous NIF : A2152796L, BEMS CONSULT est une
mosaïque d’expériences individuelles et collectives.

Génèse

1. Ce que nous sommes
BEMS CONSULT est un bureau de conseils, d’audit et assistance

comptable, vous accompagnant dans la survie pour la performance de
votre entreprise, avec en plus un package dédié Start up et PME.
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ARC

ATTENTION aux clients et
prospects

Notre préoccupation est d’apporter
une solution durable la minute qui

suit votre besoin.

Gestion axée sur les RÉSULTATS
Avec notre méthodologie GAR, nous
délivrons un Résultat à temps réel et

à moindres coûts.

CÉLÉRITÉ dans le traitement des
dossiers

Répondre à vos besoins le plus
rapidement possible vous crée des

économies de temps.

2. 
Nos valeurs

OBJECTIFS

VISION

Pyramide de BEMS

VALEURS
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Essence...

3. 
Notre
Business
model

Les collaborateurs et associés de BEMS s’engagent au quotidien
à fournir des services professionnels dans les domaines de

l’audit, de la fiscalité et du conseil à nos clients des secteurs
public et privé, quels que soient leurs domaines d’activité.

Nous mobilisons un ensemble de compétences diversifiées
pour répondre aux enjeux de nos clients,

de toutes tailles et de tous secteurs.

BEMS CONSULT vise être un acteur de référence
en audit, conseil et fiscalité.
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Conseil
Financier

Comptabilité
Contrôle

Audit

Conseil
Juridique

&
Fiscal

Mentorat
Startup & PME

Formations
&

Séminaires

Nos
services

3. 
Notre
Business
model

BEMS CONSULT se veut 
conseil & accompagnateur 

d’entreprises établies autant qu’en devenir.

Nos services en sont l’illustration.



Conseil
Financier

3. 
Notre
Business
model
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Comptabilité,
Contrôle
& Audit

3. 
Notre
Business
model
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Conseil & assistance
fiscale

Assistance & secrétariat
juridique

Veille juridique & fiscale

Conseil
Juridique
& Fiscal

3. 
Notre
Business
model
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BEMS CONSULT est disposé à conseiller 
ou accompagner de bout en bout 

les ENTREPRENEURS, STRATUPS & PME 
dans l'harmonisation, la mise en oeuvre, 

le lancement et la stabilisation
de tout projet entrepreneurial.
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Mentorat
&
Accompagnement

3. 
Notre
Business
model



Thématiques

Comptabilité

Fiscalité

Droit des sociétés

Gouvernance, Risque &
Conformité

Audit & Normes
Internationales

Formations
&
Séminaires

3. 
Notre
Business
model

Stratégie & Management
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Conseil Fiscal, Elaboration
des états financiers IFRS-

OHADA
Conseil Fiscal

Assistance comptable

Assistance préparation
des Etats financiers,

Conseil Fiscal 
Migration des comptes

IFRS-OHADA
USAID, Audit instutitionnel

(contrôle interne)

4. Nos références
Nos clients nous ont fait confiance : notre dévouement a impacté leur performance.

Contrôle interne,
manuel de procédure,

Conseil fiscal, assistance
juridique et comptable

Assistance comptable 

"...plus que jamais, la qualité compte. Nous sommes fiers, de nos résultats en matière de qualité".

contrôle interne et
Restructuration 

Conseil fiscal 

Conseil fiscal 
Assistance comptable 

Assistance comptable,
conseil fiscal et juridique 

Assistance préparation
des Etats financiers,

Conseil Fiscal

Assistance comptable,
conseil fiscal et juridique

Conseil fiscal,
Assistance en comptabilité

Conseil fiscal 
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Notre équipe est
appuyée par
d’autres
consultants
expérimentés en
fonction des
besoins et
attentes de nos
partenaires &
clients.

5. 
Notre
équipe

Notre cabinet privilégiant en outre la proximité avec le client,
nos collaborateurs sont habitués à travailler, autant avec 

les cadres des directions juridiques et financières, que 
les opérationnels qui sont souvent chargés d’appliquer 

nos recommandations.

Nous tenons en tout état de cause à assurer nos clients et partenaires
quant à l’assistance d’une équipe dont les compétences et méthodes de

travail correspondront à tout moment à leurs attentes spécifiques, 
et nous garantissons une constante disponibilité de nos équipes

sur toute l’étendue du territoire congolais.
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Nos associés...
M

ar
s M

UKA

+10 ans d’expérience
Doctorant en Sciences de Gestion (UPN)
MBA Finance
Spécialiste en techniques & gestion
fiscales des entreprises
Membre IPA/AFA/IFAC
Certifié par HEC, LSE & ERSUMA-OHADA

Associé - BEMS Consult
Bo

uy

a NDIAYE

+15 ans d’expérience
Expert-Comptable & CAC (France, Sénégal)
Exec. Master Ingénierie Financière
Spécialiste en levée de fonds,
intermédiation financière,
investissements, banques d’affaires,
comptabilité & conseil international
Certifié par l’AMF

DG - Phoenix Conseil

+10 ans d’expérience
Expert-Comptable stagiaire (ONEC/RDC)
Assistant des Universités (UPC)
Licence (Bac+5) en Eco-Mathématiques 
Spécialiste en audit, contrôle de
gestion, consolidation des comptes &
reporting financier

Acc. Payable & Fixed Asset Off.
- Helios Towers
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Ja
ph

et 
LUKENGO

+12 ans d’expérience
Doctorante en Sciences de Gestion
(France)
MBA Management Général
Spécialiste en stratégie, management,
Droit & régulation des TIC
Certifications en TIC (Tunisie, France),
Leadership stratégique (France),
Recherche & Management (USA)

Managing Director - Société/TIC 

Ja
ci

nt
he
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Quelques-un.e.s de nos spécialistes externes...
Je

an
 Pi

e BAKOLE

Ru
dy

 MUNSY 
Sé

ra
ph

ine ISAMENE

Lu
c L

UKOMBA

Ingénieur Civil Electronique
Chef de Bureau institution étatique (RDC)

+12 ans d’expérience

14

Fa
br

ice
 KABONGO

Ke
n M

OMAT

Et
 p

lu
sie

urs autres...

etc.

Master 2 - Marketing & Pratiques Commerciales
Business Development Manager 

(Afrique, France)
+14 ans d’expérience

Doctorant en Droit Privé (France) / Master
Directeur Juridique 

entreprise/hydrocarbures
+20 ans d’expérience

Executive MBA
Treasury Sales Head 
banque commerciale
+13 ans d’expérience

Executive MBA
Avocate / Haut-Fonctionnaire (RDC)

+13 ans d’expérience

Master - Marketing (UK)
Chef de Division institution étatique (RDC)

+22 ans d’expérience

BBA Economy
Administrateur Général 

entreprise spécialisée en EPI
+12 ans d’expérience
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https://www.linkedin.com/in/jean-pie-bakole-b66ab465
https://www.linkedin.com/in/jean-pie-bakole-b66ab465
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https://www.linkedin.com/in/ken-momat-1a633855


6.Formations  & séminaires
Nos formations et séminaires sont convertibles en distanciel (online)
à la demande et à durée déterminée. Ils sont aussi personnalisables
selon les besoins des clients.
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Audit

*** Nos séminaires sont dispensés
en RDC ou à l’étranger, à la

demande du client.

Fiscalité & Finance
d’entreprise

Comptabilité
& Audit

Gestion du
capital humain

Gouvernance
& Juridique

Diagnostic & reporting financier
approfondis
Diligences fiscales de clôture
d’exercice
Régime et reporting fiscal des
entreprises
Gestion fiscale des PME
Gestion des contrôles &
contentieux fiscaux
Résultat fiscal, TVA, IBP et
impôts sectoriels, etc.

Intro à l’audit d’entreprise &
gestion des risques
Initiation au SYSCOHADA
L’essentiel des normes IAS & IFRS
Clôture, évènements post-clôture
des comptes & résultat fiscal
Analyse des états financiers,
rapport annuel de gestion &
approbation des comptes
Etc.

Gestion & prévention du
burn-out
Cohésion d’équipe
Méthode de gestion des
conflits interpersonnels
Communication interne &
respect des procédures
Etc.

Intro à la gouvernance
d’entreprise
Conformité & gestion des risques
juridiques et réglementaires
Procédures de recouvrement des
créances
Droit des sûretés
Droit des entreprises en
difficultés
Spécificités juridiques
sectorielles
Etc.

Séminaires***
Entrepreneuriat congolais : les
bases
Leadership & entrepreneuriat au
féminin
Développement commercial :
branding, relation & satisfaction
client
Entrepreneuriat et relation client
Comprendre la trésorerie
Entreprendre dans les TIC en RDC
Gestion & protection des données
personnelles
Etc.

Stratégie & gestion
Management stratégique
Stratégies d’affaires 2.0
Etc.

IT
Excel de A à Z
Déploiement de caméras de
surveillance
Création de site web dynamique
Devenir expert en Cloud avec
Microsoft Azure
Etc.



Durée - Lieu - Période CoûtThèmes

La comptabilité des entités à but non lucratif

Devenir assistant comptable : 
la comptabilisation des opérations courantes avec le logiciel SAGE

Les diligences juridiques annuelles de clôture d’exercice

Les travaux de fin d’exercice comptable et fiscal

Organisées tout au long de l’année sur plusieurs périodes, ces formations sont accessibles aux
entreprises ainsi qu’aux particuliers.

Formations ponctuelles 2024

10 jours
Kinshasa

1 fois par mois

10  jours
Kinshasa

1 fois par mois

4  jours
Kinshasa

Janvier-Février-Mars

8 jours
Kinshasa

Janvier-Février

nous consulter

100 $

150 $

200 $
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La gouvernance fiscale des entreprises
10 jours
Kinshasa

1 fois par mois
150 $

Le diagnostic financier
5 jours

Kinshasa
2 fois par mois

150 $

Le langage SQL pour administrer la base de données
5 jours

Kinshasa
1 fois par mois

50 $
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Séminaires / Programmes
à la demande

La liste n’étant pas exhaustive, le client peut toujours solliciter que des thèmes
spécifiques soient proposés.

Les dates sont fixées de commun accord avec le client.

*Le client peut
solliciter un
lieu autre que
ceux proposés.

RDC (Kinshasa,
Lubumbashi,
Kolwezi, Goma) 
EAU (Dubaï)
Tanzanie (Zanzibar)
France (Paris)
Maldives
Mozambique
Seychelles
Turquie

Durée - Coût Lieux proposés*Thèmes

Toutes les formations ponctuelles, 
sollicitées par le client pour être dispensées en interne pour ses équipes

Les diligences de mobilisation des recettes et clôture comptable
annuelle

Gouvernance fiscale des startups & PME

Leadership & entrepreneuriat au féminin

3 à 5 jours
Coût $ : nous consulter 

4 jours
Coût $ : nous consulter 

4 jours
Coût $ : nous consulter 

5 jours
Coût $ : nous consulter

Développement commercial : branding, relation &
satisfaction client

3 à 5 jours
Coût $ : nous consulter Paris (France)
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Séminaires / Programmes
à la demande

La liste n’étant pas exhaustive, le client peut toujours solliciter que des thèmes
spécifiques soient proposés.

Les dates sont fixées de commun accord avec le client.

Durée - Coût Lieux proposés*Thèmes

Comprendre la trésorerie

Entrepreneuriat & relation client

Entreprendre dans les TIC en RDC

Entrepreneuriat social : comment démarrer & développer une
fondation/ONG/ASBL ?

3 à 5 jours
Coût $ : nous consulter 

5 jours
Coût $ : nous consulter 

5 jours
Coût $ : nous consulter 

5 jours
Coût $ : nous consulter

RDC (Kinshasa,
Lubumbashi,
Kolwezi, Goma) 
EAU (Dubaï)
Tanzanie (Zanzibar)
France (Paris)
Maldives
Mozambique
Seychelles
Turquie

Entrepreneuriat congolais : les bases 5 jours
Coût $ : nous consulter
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Comment s’inscrire à un de nos
programmes?

Remplir le formulaire d’inscription
dédié tout en précisant le(s) thème(s)

des formations/séminaires.

pour les formations ponctuelles au plus tard
la veille de la date de début du programme ;

et pour les séminaires/programmes à la
demande, au plus tard quinze (15) jours avant
la date de début du programme 

Le paiement des frais de participation s'effectue
à la caisse centrale de BEMS Consult ou par
virement bancaire :

Transmettre ledit formulaire à BEMS
Consult (par courriel ou en physique

dans nos locaux).



FORMULAIRE D’INSCRIPTION
Ce formulaire doit être complété et retourné à BEMS CONSULT en physique ou par email. 

Pour tout renseignement : +243 829 076 691 / 898916082 - sales@bemsconsult.com

Thème(s) formation/séminaire choisi(e) :

Nom complet :

Titre/Fonction :

Société :

Téléphone :

Mail :

Nombre de participants à inscrire :

Fait à ...................................................., le ..... / ..... / 20.....Date & Lieu de remplissage de ce formulaire :

Nom et signature autorisée :

https://www.linkedin.com/company/bems-consult/


Contactez-nous.

DES
QUESTIONS?

contact@bemsconsult.com+243 829 076 691

RCCM:CD/KNG/RCCM/20-B-02680
Id. Nat : 01-H5300-N70874Y 

NIF : A215253Cwww.bemsconsult.com

tel:+243829076691
mailto:contact@bemsconsult.com
https://m.facebook.com/bems.consult0
https://www.instagram.com/bems_consult_sarl/
https://www.linkedin.com/company/bems-consult/
mailto:contact@bemsconsult.com
tel:+243829076691
https://x.com/bems_consult?s=21&t=8axqtB0n0-C9ModNGimtuA
http://www.bemsconsult.com/
http://www.bemsconsult.com/

